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Trh nikoho nesSetri, musite obstat aj
v €ase krizy, tvrdi riaditel Brokerie

Svetova aj slovenska
ekonomikazaznamenali
vroku2023 turbulentné
obdobie, Brokeria napriek
tomurastla. Comuto
pripisujete?

Rok 2023 bol naro¢ny, trh ni-
koho nesetril a my sme mu-
seli obstat v ¢ase krizy. Na-
priek vSetkému vSak minuly
rok hodnotime ako tspesny.
Dokazali sme si udrzat tempo
rastu v podmienkach, v kto-
rych vela znamych firiem za-
znamenalo pokles.

Aktuadlne atakujeme Stvrta
priec¢ku v rebricku maklér-
skych spolo¢nosti. Dosiahli
sme trzby v hodnote 18,4 mi-
liéna eur, vyse sto milionov
eur investicii je pod nasou
spravou a zaznamenali sme
trojpercentny rast v trzbach.
Vsetci vieme, aky bol prepad
na hypotekarnom trhu, preto
jenas realny rast produktivity
omnoho vyssi.

Som presvedceny, Ze za nasi-
mi vysledkami stoja spravne
manazérske rozhodnutia, kto-
1é robime spolu s kli¢ovymi
Iudmi v riaditelskej rade. A tu
stopercentne plati, Ze ak o stra-
tégii rozhoduju ludia z ,bizni-
su”, ktori dobre poznaji pod-
mienky v danej oblasti, zaru-
Cene sa dostavi ispech.

Rok 2023 priniesol aj
zaujimavé presuny na trhu
maklérskych spolocnosti.
€o hovorite na tiito oblast
trhového prostredia?

Je to zaujimavé sledovat, no
nie vSetky pribehy maju Stast-
ny koniec. Vieme, ako dopadol
Swell, dnes to skiiSajt aj dalsi.
Ked sme v roku 2016 zaklada-
li Brokeriu, mali sme vyrazne

lepSie Startové podmienky.
MenSie firmy sa dnes radsej
rozhodnu spojit so silnejsim
maklérskym domom (bro-
ker poolom) a nechct risko-
vat investicie do vybudova-
nia svojho zazemia, upred-
nostnia spolo¢ny backoffice
alebo produktovu podporu.
Z pohladu Setrenia nakladov
je to v poriadku, ale z hladis-
ka budovania identity a vlast-
ného nezavislého podnikania
to nie je spravna cesta. Aké-
kolvek dobré podmienky si
dohodnete, vzdy ste spajani
s materskou znackou a skor ¢i
neskor narazite na strop, limi-
ty a neschopnost menit veci.
Takisto vela poistovni vstu-
puje do vlastnictva externych

obchodnych sieti a snazi sa
tento vplyv vyuzit na zvyse-
nie svojej produkcie. Sam som
zvedavy, ¢o to v budicnosti
prinesie pre externé siete.

Inovacie prenikajudo
vsetkych sfér zivota. Ako
sabudi vyvijat trendy

v oblasti finan¢ného
sprostredkovania?

Trendy buda pokracovat hlav-
ne v oblasti high-tech novi-
niek a zmien, ktoré ulahc¢uja
pracu finan¢ného sprostred-
kovatela.

Nie je vSak vSetko len v inova-
ciach, aj ked maju bezpochy-
by svoju opodstatnenost. Za
jednu z kltucovych tém pova-
Zujem aj edukaciu Slovakov
v oblasti finan¢nej gramot-
nosti, pretoZe stale zaostava-
me za eur6pskymi krajinami
ako napriklad Dansko a Svéd-
sko, kde je na vysokej tirov-
ni. Jednou z nasSich priorit je
klientov vzdelavat, ako si ma-
ju tvorit finanény plan ¢i pra-
covat s prijmami a vydavka-
mi, aby boli pripraveni na kaz-
du situdaciu v zivote.
DéleZitou témou je aj podpo-
istenie a osveta v tejto oblasti.
Stale totiZ plati, Ze v ¢ase kri-
zy ludia zistuji, ako podcenili
poistenie svojho majetku. No
rovnako iné typy poistenia,
ako je poistenie irazu, choro-
by, zodpovednosti alebo Setre-
nie na dochodok. Vaésinassito
uvedomli, az ked sa udeje nie-
Conepredvidatelné. A prave tu

zohrava nezamenitelnua tlohu
sktiseny finan¢ny sprostred-
kovatel, ktory na to klienta
upozorni a hlada s nim opti-
malne rieSenia zodpovedaju-
ce jeho potrebam.

Som naozaj rad, Ze sa nam po-
stupne dari burat predsudky
o finanénom sprostredkovanti,
doveru nasich klientov si ne-
smierne cenim a som presved-
ceny, Ze aj vdaka profesionali-
te a ludskosti mojich kolegov
je nalepka ,poistovak” uz iba
minulostou.

€omézeme oéakavat od
Brokerie tento rok?

Ciele, ktoré sme si na zaciat-
ku stanovili, nemenime. Sme
spolo¢nost bez zahrani¢ného
vplyvu a bez ,jednofarebnej”
produktovej orientacie. Fir-
mu vlastnia a riadia vyhradne
Strukturalniludia, to nam da-
va tplne iny rozmer bezpecia
arozvoja. Nasa firemna kulta-
1aje zamerand na ludji, pretoze
prave oni tvoria firmu.

Nas obchodny ciel'na tento rok
je15-percentny rast, preto sme
implementovali viaceré moti-
vujuce projekty v oblasti pod-
pory obchodnych prilezitosti.
Mame bezkonkuren¢ny ka-
riérny odmenovaci systém,
ktorym sa in$pirovali aj iné
maklérske siete, ale hlavne je
motivujaci pre nasich Iudi.
Brokeria nepolavi vo svojom
usili byt tu pre Iudi a s nimi
- ako spolahlivy partner,
inovator a tvorcahodnot.

www.brokeria.sk
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